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INTRODUCCION

En este articulo se pretende, en primer fugar, mostrar de manera
breve el contexto historico en que se han desenvuelto las relaciones eco-
némicas entre Colombia y Venezuela, con énfasis en el periodo posterior a
la instauracién de una imperfecta union aduanera a comienzos de 1992
En segundo lugar, se analizard la evolucién del comercio bilateral v de los
flujos de inversion asi como sus factores determinantes dutanie los Glt-
mos treinta y cinco afios. Por Ultimo, s presentard una discusion sobre los
desafios gue enfrentan ambos paises en los afios por venir. A lo largo del
articulo se mantiene la hipotesis de que, a pesar de los diferendos y con-
troversias que tradicionaimente han marcado las relaciones politicas y di-
plomaticas entre Colornbia y Venezuela, Ja condicion de socios naturales y
la racionalidad propia de los negocios termina por IMpPonerse, aprovechan-
do las cportunidades que surgen en medio de los escenarios adversos al
fortalecimiento de la integracién entre ambas naciones. '
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UN POCO DE HISTORIA SOBRE LAS RELACIONES
ECONOMICAS ENTRE VENEZUELA Y COLOMBIA

Desde la disclucién de la Gran Colombia en 1830 y hasta 1989,
las relaciones entre Venezuela y Colombia estuvieron influenciadas por los
problemas relacionados con la delimitacién de fronteras terrestres (hasta
1941) vy de aguas marinas y submarinas (Ramirez I.edn, 1997). A pesar de
esta situacién conflictiva, histéricamente siempre existiercn fuertes lazos
comerciales entre Colombia y Venezuela en las dreas fronterizas, no siem-
pre detectadas por las estadisticas oficiales. Esto se debia a que parte de
las transacciones comerciales se daban al margen de las normas legales
establecidas desde Bogotd y Caracas. Ademas, debido a la mayor estahili-
dad pelitica v econdmica de Venezuela, durante la mayor parte del siglo
XX se produjeron fuertes migraciones de poblacién colombiana hacia Ve-
nezuela.

Puede decirse que hasta 1989, con la Declaracién de Caracas (fe-
brero de 1989} y posteriormente, en marzo de ese mismo aio, cuandc se
firmé 1a Declaracién de Ureria, suscrita por ios presidentes Virgilio Barco y
Carlos Andres Pérez,* las relaciones bilaterales estuvieron marcadas por
las discusicnss en tomo a les problemas limitrofes y la violencia guerrille-
1a en las dreas de frontera.2 Las relaciones se habisn enfriada, sobre todo a
1aiz del incidente de la corbeta Caldas que penetrd en aguas venezolanas
en agosto de 1987, Este incidente llevd la relacion entre ambos paises a su
nivei mas bajo en muchos arios e hizo que surgiera la hipdtesis de un con-
flicto bélico (Ramirez Ledn, 1597). .. ]

La Declaracién de Urefa (Venezuela, marze, 1889} cred el am-
biente necesario para descongelar las relaciones politicas y econdmicas
entre ambos paises. Todo ello en el marco del fortalecimiento del discurso
integracionista y el inicio de reformas econdmiceas con orientacion de mer-
cado en ambos paises. El esquema politico de la Declaracidn conteraplaba
la necesidad de descongelar las relaciones, de controlar sin agresividad los
efectos nocivos del intercambic fronterizo, de mejorar los vinculos entre
los Estados nacionales y las sociedades locales, v de ajustar el proyecto in-
tegracionista de la colectividad binacional a los respectivos intereses na-
cionales Urdaneta y Ledn, 1991).
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La Declaraciéon de Galapagos (Ecuader) firmada por los Presi-
dentes de los paises miembros de la Comunidad Andina de Naciones
(CAN) en diciembre de 1989 permitié definir una nueva estrategia para
avanzar en la integracion subregional. Lo verdaderamente novedoso en el
nuevo diserio estratégico era que se contemplaba un abandono de ias ten-
dencias proteccionistas del pasado, para promover una integracion mas
coherente con el concepto de regionalismo abierto.

En marzo de 1991, el presidente de Colombia, Cesar Gaviria Tru-
jilo y el de Venezuela, Carlos Andrés Pérez firmaron en Caracas el Acuer-
do sobre la profundizacion del disefio estratégico del proceso de integra-
cion andina entre la Repiiblica de Venezuela y la Repiblica de Colombia,
En ese documento se expresaba la voluntad politica de ambos paises de it
mas alla del puro incremento de comercio binacional, para avanzar hacia
formas de reestructuracion y complementacion industrial entre los dos pa-
ises, con miras a avanzar hacia el objetivo de insertarse competitivamente
en el nuevo orden intemacional. Ademnas, se le dabs importancia relevan-
te a la participacion del sector privade de ambas naciones y se creaban
mecanismos para mejorar log flujos de wansporte, liberar los controles
aduanerocs, crear acuerdos de cooperacién interempresarial y formar ca-
maras binacionales de integracién (Cordova, 1996).

En el Acta de Barahona (firmada en Cartagena-Colombia en di-
ciembre de 1981}, los paises miembros del Grupo Andino refirmaron el
comproIniso, previamente suscrito en La Paz (Balivia, noviembre de 1990),
de establecer una zona de libre comercio a partir de 1992. Enero de 1992
se fijé como la fecha limite para la reduccion de los aranceles, v a partir de
1594 entraria en vigencia la unién aduanera. Bolivia, Colombia y Venezue-
la se incorporarian a la zona de libre comercio a partir de enero de 1992,
mientras que Ecuador y Pert lo hatian a partir de julio de ese mismo afio.
Ademas, se definieron las caracteristicas de lo que seria el Arancel Exter-
no Comun (AEC) para constituir la unién aduaneza a partir de 1994, asi co-
mo otras decisiones importantes en cuanto a armonizacion de politicas
comerciales, propiedad intelectual y el inicio de conversaciones con otros
paises para fortalecer la integracién en América Latina (Rodriguez Men-
doza, 1993).
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Sin embargo, ante la lentitud con que se avanzaba en las nego-
ciaciones entre los paises andinos, asi comno las dificultades que se esgri-
mian para instrumentar la zona de libre comercio y la apitcacion del AEC,
sobre todo de parte de Ecuador y de Per, los presidentes de Venezuela y
Colombia decidieron acelerar la integracion econdrmica entre arnboes pai-
ses y aplicar et AEC a partir de 1992. Con esta actitud se adelantaban al
resto de los miembros de la CAN en la constitucion de un area de libre co-
mercio y en la definicién del AEC, para avanzar hacia la conformacién de
una incompleta unidn aduanera a partir de 1992. El marco legal estaba
contemplade en el Acta de Barahona, v e mismo se habia fortalecido con
la firma de la Declaracion de Maigquetia por los presidentes de Colombia y
Venezuela (en 1992). En esta declaracion se estableciercn los compromi-
S08 que regirian las relaciones comerciales entre ambos paises.

En febrero de 1992, Colombia y Venezuela liberaron &l comercio
v adoptaron el arancel externo comun {AEC). Se iniciaba una imperfecta
union aduanera que se convirtio en une de los més grandes éxitos del pro-
ceso integracionista en América Latina (Rodriguez Mendoza, 1997). Ade-
mas de la libre circulacion de mercancias y de la adopcion de un AEC,? se
acordd que el comercio hilateral quedaba sujeto a las normas de cngen de
los bienes establecida por la Junta del Acuerdo de Cartagena (JUNAC). Se-
gum éstas, los productos provenientes de cada pais miembro de la CAN
deberian incorporar como minimo un valor agregadc de 50%. Con la dect-
sion tormada, desde 1992, 1as mercancias comenzaron a circular libremen-
te sin el pago de aranceles aduanercs, previo cumplimiento de las normas
de origen ya mencionadas. La actitud asumida por Colombia y Venezuela
sirvi para presionar a los gobiemos de Bolivia y Ecuador, que decidieron
incorporarse a la zona de libre comercic a finales de 1992 {Rodriguez Men-
doza, 1993). Para febrero de 1993 la zona de libre comercic entre Bolivia,
Colornbia, Ecuador y Venezuela era una realidad en el seno del Grupe An-
dino. Posteriorments, en 1995, se iniciaria la imperfecta unién aduanera de
la Comunidad Andina de Naciones (CAN])

La puesta en vigencia del nuevo diseric estratégico de la inte-
gracién anding permitié profundizar en los procesos de apertura unilateral
y de liberacion del comercio exterior que ya habia iniciado cada pais por
separado (Venezuela en 1989 y Colombia en 199C). Las reformas econémi-
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cas, fuertemente orientadas hacia el mercado, crearon un ambiente propi-
cio para datle rienda suelta a unas relaciones sconémicas que habian es-
tado reprimidas desde la desintegracitn de la Gran Colombia, A pesar de
este ambiente adverso, en las zonas fronterizas tradicionalmente generd
un cuantioso intercambio ilegal de mercancias (contrabando) que no podia
ser controlado por los gobiernos. Estas restricciones obstaculizaban el dig-
frute de los beneficios econdmicos derivados del mayor intercambio co-
mercial entre dos paises que pueden ser considerados socios naturales da-
da su cercania geografica, idioma comiin, afinidad cultural y el similar nivel
de desarrollo econémice e industrial. Asi, la decisién de liberar el cornercio
bilateral, a partir de 1992, sirvid para propiciar y aprovechar el potencial
para el intercambio comercial entre dos paises con una larga frontera te-
restre {2.219 Km) 4 maritima y fluvial Ambos paises conforman un merca-
do que para 2004 rondaba los 71 millones de habitantes, y un Producto In-
temo Bruto (PIB) que valorado a precios de 1995, rondaba Ios 174.000
miliones de US$ (ALADI, base de datos en Intemet: www.aladi. org/ ).

EL COMERCIO BILATERAL:
CRECIMIENTO, CRISIS, AUGE, MENGUAY Y.,

Se pueden distinguir al menos cuatro etapas en las relaciones
comerciales entre Venezuela y Colombia durante los titimos treinta y cin-
co afios. La primera etapa abarca el periode 1969 (afio de creacién del Pac-
to Andino, al cual Venezuela ingresd en 1972) hasta comienzos de la déca-
da de los ochenta. Be considera de crecimiento, coincide con la fase de
auge de la integracion andina y de crecimiento econémico en ambos. pai-
ses, en la década de los setenta para Venezuela y durante el lapso comple-
to para Colombia. El impulso del comercio bilateral se puede explicar por
el crecimiento econdmico en ambos paises al compas del auge de los in-
gresos petroleros (Venezuela) y de la bonanza del café en Colombia (Lan-
zeta y Garcia Lamalde, 1999). Duzante esos afios, a pesar de que hubo una
tendencia creciente del comercic entre ambos paises, las ventas de Vene-
zuela nunca significaron méas del 2% de sus exportaciones totales. De
acuerdo con la informacion de la Junta del Acuerdo de Cartagena (JUNAC),
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presentada por Ocampo y Esguerra (1994), las exportaciones de Colombia
hacia Venezuela, que habian sido en promedio de US$ 18,3 millones en
1970-1972, se habian elevado a US$ 328,7 millones en 1980-1982.En el ca-
so de Venezuela, entre ambos periodos, las exportaciones (XCOL) crecie-
ron desde US$ 9,8 millones a US$ 293,2 millones.

En sintesis, durante esta etapa de expansion del comercio bila-
teral, éste llego a alcanzar en su punto maxima (1980-82) un poco mas de
US$ 6221 millones. El comercio bilateral fue imﬁmtante por la diversifica-
cion de la oferta expertable, sobre todo en el caso de Colombia ya que Ve-
nezuela concentraba sus exportaciones basicamente en hidrocarburos v
derivados. Segiin Lanzeta y Garcia Larralde {1999), para 1982 Colombia
habfa congolidado el mercade de maquinaria y equipos, textiles y quimi-
cos en Venezuela. Las exportaciones no tradiciorales de Colombia hacia
Venezuela llegaron a significar el 36% de las exportaciones ne tradiciona-
les del vecino pais. Debe sefialarse que a pesar del crecimiento de los in-
tercambios, éstos se encontraban reprimidos por la aplicacion de la politi-
ca de sustitucién de importaciones, marcadaments proteccionista de los
mercados, 1o que impedia profundizar en la liberacién del comercio entre
los paises miembros del Pacto Andino.

Situacion muy diferente fue la de Venezuela, pues las exporta-
ciones hacia Colombia apenas representaron el 16% de las exportaciones
no petroleras (XINP), Al auge del crecimiento del comercio hilateral duran-
te ese periodo contribuyd el crecimiento del ingreso en ambos paises gra-
clas a a mejora de los precios de los principales productos de exportacion
{petrdleo y café). Asi mismo, el fortalecimiento del bolivar frente al peso
colombiano permitio la existencia de una tendencia favorable de la balan-
Za comercial para Colombia, pues la apreciacion real del boilvar abarataba
las mercancias colombiana mientras encarecia las venezolanas.

Durante la década de los ochenta, la dencminada década perdi-
da para el desarroilo, disminuyeron los fhujos de comercio intrarregional en
América Latina y en el 4rea de la CAN. El intercambio entre Colombia y
Venezuela no fue la excepciont. Para 1989, las exportaciones de Colombia
a Venezuela se habfan reducido a US$ 101 miliones, v las de Venezuels a
Colombia a US$ 271 millones. Ese afio coincidié con el inicio del programa
de reformas econdmicas, de corte ortodoxo y orentadas al mercado, en
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Venezuela. También hubo la depreciacion real del.tipo de cambio v una
profunda recesién con mernma de la demanda agregada intema, 1o gue per-
mitid un incremento de las exportaciones hacia Colombia (XCOL). La ba-
lanza comercial se tomd favorable para Venezuela durante la mayor parte
de la década de los ochenta. No obstante, para 1989 el comercio bilateral
se habfa reducido a apenas a US$ 372 millones, cifra inferior a los USS 426
millones que promedio para el periodo 1984-1985. Este monto reflejaba,
por si solo, el retroceso que se habia producido en el comercio intrarregio-
nal andino en general y con Colombia en particular. En los afios 1990 y
1891, preducto de las reformas de la politica comercial adelantadas por
ambos paises, tendentes a liberar el comercio exterior, se observé un in-
cremento tanto de XCOL como de las importaciones desde Colombia
(MCOL) (ver gréfico 1), sin embargo, no es sino a partir de 1992, cuando se
inici6 Ia zona de libre comercio, que los intercambios bilaterales repunta-
ron hasta aicanzar montos sin precedentes histéricos.

La etapa que cubre desde 1992 hasta 1998 fue de intenso creci-
miento gel intercambio comercial entre las dos nacicnes. Esto se explica
fundamentalmente por la disminucion, casi total, de las trabas al comercio
reciproco en el contexto de la reforma de la politica comercial que instrg-
mentaron ambos paises 1o cual facilitd 1a liberacién del comercio bilateral
a partir de 1952. Un crecimiento promedio anual del PIB para Colombia de
3,8% y de Venezuela del 2,0%, durante el lapso 1991-1998, en un contexto
de apoyo politico al proceso integracionista andino contribuyé también a
impulsar el crecimiento del comercio bilateral &
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XL0L= Exportaciones a Colombia; MCOL= Importaciones desde Colombia;
BAL.COM = XCOL-MCOL; XCOL+MCOL = Comercic bilateral.

Fuentes: Villamizar [1987} con base en datos del Banco do la Repdhlica de Cotombia [anos 1584-1987)
Comuntdad Andina de Naciones jwww.comunidadandina.orgl, Banca Central de Venezuela; Cdleulos propios.

Los resultados obtenidos desde 1992 tueron altamente positivos.
Un resumen de los logros obtenidos es el siguiente:

« Fl comercio bilateral que apenas rondaba como promedio los US
$ 584 millones en 1990-1991 se elevo hasta US $ 2.229 millones promedio
en 1997-1998. Ello representd un riimo medic de crecimiente anual de
21,1%, superior al del periodo previo a la instauracidn de la zona de libre
comercio (1984-1985/1990-1991) el cual fue del 5,4% (ver cuadro 1 y grafi-
co 1). Obsérvese también que las exportaciones de Venezuela hacia Co-
lombia (XCOL), que durante el periodo 1984-85/1930-1991 se habian ex-
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pandido a la tasa media anual de 1,8%, lograron otecer durante el lapso
1990-1991/1997-98 a la extraordinaria tasa promedio anual de 21,8%, 1e-
sultado superior al crecimiento que presentaron las exporiaciones no pe-
troleras de Venezuela (XNP}). Estas crecisron en ese periodo al 7,9% como
proemedio anual. En el cuadro 1 se puede observar que en general, duran-
e el lapso 1994-1898 se alcanzaron valores maximos para XCOL vy el saldo
de la balanza comercial (XCOL-MCOL) fue favorable para Venezueia, pro-
mediando un superavit de US$ 442 millones.

= [quaimente, las importaciones desde Colombia (MCOL) aumenta-
10N 4 tasas muy elevadas: 13,1% en el lapso 1984-85/1990-91 y 20,0% en e]
lapsc 1990-91-1997-98, como promedio anual después de la liberacion del
comercio bilateral. Debe destacarse que las importaciones desde Colom-
bia (MCOL) se expandieron a un ritmo promedio anual de mayor que las
importaciones totales {(MT) realizadas por Venezuela durante el mismo pe-
riodo { 7,8%).

Cuadro 1;
Venuzuala: Algunes daios de su comercie axterior y Sitaturs! (Milloncs ds USS).
Adios {*) XNP MT  XCOL MCOL MER  XCOL+MCOL Bal. Com. Ven-Col.

1984-1985 1369 7556 313 13 7243 426 200
1990-1991 3191 8524 348 236 BTG 584 112
1994-1998 5149 121056 1326 883 1.2z 2.209 443
1998-2004 5251 15274 836 1.142 14133 14978 -306
2004 6831 17318 1620 1686 15632 2.106 -B66

{*} Se refiere a promedios simples para cada perfoda. XNP= exportaciones no petraleras de Venezuela; XCOL =
expartaciongs totales a Colembia; MCOL = Importaciones totales desde Colombia; MT= Importaciones totales
e Venazuels; MER= Importaciones extramegionales de Venezuela (desde el resto dal mundo), XCOL+MCOL =
Comercip bilgteral; Bal. Cam. Ven.-Col = XCOL-MCOL.

Fuentes: Banco Cenral de Verezuela; OCE). Anuarios de comertio exterior |varios sfios). Instituto Nacional de
Estadlsticas (INE}; Villamizar {1997) con base en datos dal banco de la Repibfica

El heche de que Venezuela incrementara sus MCOL no se con-
virtid en un obstacule para que aumentaran las importaciones provenien-
tes del resto del munde (MER). En el cuadro 1 se puede notar que las MER
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aumentaron sustancialmente en valor absoluto en el periodo posterior al
inicio de la zona de libre comercio (promedio 1994-1998) en comparacion
con los montos que tenian antes de hberarse el intercambio hilateral (pro-
medio 1990-1391). Los resultados anteriores sugieren que el crecimiento
de las importaciones provenientes de Colombia no obstaculizo el aumen-
to de la MER. Liama la atencién que estudios previos mostraban que el
mayor crecimiento del comercio bilateral no ge dio a expensas del despla-
zamiento del comercio con terceros paises. La razdn es que tanto Colom-
bia como Venezuela habian intensificado su proceso de integracién econd-
mica simulidneamente con la instrumentacién de una reforma comercial
orientada hacia 1a liberacidén de los intercambios con el mundoe, bajo la
corientacion de los principios de regionalismo abierto. Asi, los trabajos de
Luzardo Matheus (1995), Villamizar {1997), Lanzeta v Garcia Larralde
(1999) y Gutiérrez (1998a, 1999, 2001) muestran resultados de poca exis-
tencia de desviacidn de neta comercio para la mayoria de capitulos aran-
celarios.” Tambien llama la atencion el mejoramiento de los indices de co-
rerclo intraindustrial, de otras ganancias de caracter dinadmico (Lanzeta y
Garcia Larralde, 1999; Gutiérrez, 2001) y del incremento del flujo de inver-
giones asociado al crecimiento del comercic bilateral (fturbe de Blanco,
1997, Gutiérzez, 1998b, 2002h).

Las inversiones directas de Colombia en Venezuela aumentaron
desde US 38,6 millones de dolares en 1991 a US délares 54,3 millones en
1898. En ese afic Colombia ocupd e} tercer lugar en nuevas inversiones ex-
tranjeras (no petroleras) en Venezuela (superado por las Islas Caimén y
EE.UG.). Por su parte, Venezuela también incrementd sus inversiones di-
rectas por afec en Colombia. Asi, desde valores muy hajos en 1991 (meno-
res a un millén de US délares), para 1998 superaban los US délates 50 mi-
llones, con un valor mdximo alcanzado en 1995 por un monto de US
ddlares 89 millones.®

« La expansién del intercambio comercial bilateral produjo cam-
bios notorios en cuanto a la importancia que cada pais juega en el comer-
cio total. En el caso de Venezuela, Colombia se convirtié desde 1993, vy al
menos hasta 1998, en el primer destino de sus exportaciones no tradicio-
nales, desplazando a EE.UU. del primer lugar que tradicionalmente habia
ocupado. Para 1998, el 26% de las exportaciones nc tradicionales de Vene-
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zuela terdan como destino Colombia, mientras que EE. UU, ccupaba el se-
gunde higar de importancia con 23,3%. Por su parte, para 1998, Colombia
fue el segundo proveedor de importaciones para Venezuela con un b,3%,
detras de EE.UU. de donde provenia el 41,7% de las importaciones vene-
zolanas.

« Visto desde la Optica de Colombia, también se dieron cambios in-
terezantes. Venezuela se convirtid en el destino mas importante de sus ex-
portaciones no tradicionales y ocupaba para 1998 el segundo lugar (10,6%)
despues de BEEUU. (37,5%) como destine de las exportaciones totales de
Colombia. Desde el lado de las importaciones, Venezuela representd para
1998 el 9,7% de las importaciones totales realizadas por Colombia, ocu-
pandoe el segundo lugar después de EE.UU. (34,7%). Para mas detalles ve-
ase pagina Web de la Camara de Integracion Ceolomho-Venezolana (www.
comvenezuela.com).

En la década de los noventa la balanza comercial fue favorable
para Venezuela durante la mayor parte de gicho periodo {ver grafico 1). La
tendencia de saldos favorables de la balanza comercial para Venezuela a o
largo de la década no significa que Colombia no chiuviera beneficios. Am-
bos paises, como se ha demostrade en otres estudics, han obtenido ga-
nancias estaticas y dindmicas {(crecimiento de las inversicnes, aumento
del comercio intraindustrial ? diversificacién de las exportaciones, funda-
mentalmente se intercambian bienes manufacturados, procesos de apren-
dizaje, alianzas estratégicas entre empresarios de ambos paises, proyecios
conjuntos de construccidn de infraestructura v otros} en un marce de ma-
yor bbertad comercial, lo cual les permitié un mejor aprovechamiento de
sus ventajas comparativas y competitivas (Villamizar, 1997 Iturbe de Blan-
co, 1897; Lanzeta vy Garcia Larralde, 1999; Gutiérrez, 1998a, 1598b, 1999,
2001, 2002b).

En sintesis, el pericdo que cubre los afios de inicioc de la zona de
ibre comercio hasta 1998 fue de expansion del comercio bilateral. Los éxi-
tos obtenidos, durante esta etapa en materia de relaciones econdmicas bi-
laterales, fueron el resultado de la elfminacion de las trabas al comercio y
de la firme voluntad politica de lcs gobiemoes de los dos paises por salvar
los obstaculos que imponian las circunstancias. De otro lado, el mejor des-
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empefic de la economia colombiana servia para compensar la inestahili-
dad y tendencia decreciente del PIB de Venezuela. No debe olvidarse que
la economia venezolana presentd fuertes signos de inestabilidad econdmi-
ca y politica: dos intentos de golpe de estado en 1992, destitucion del pre-
sidente Pérez en 1993, crisis financiera y recesion econémica en 1994, pro-
grama de estabilizacidn ¢on recesién en 1996, e inicio de una fuerte
recesion econdmica con disminucién del PIB en 1998 (0,7%). Colombia,
pais gque tradicionalmente habia mostrado una fuerte estabilidad y creci-
miento econdmico sostenido tuvo problemas desde 1996.

La cuarta etapa abarca el periodo 1999-2004. En este lapso se re-
vierten algunas de las tendencias que se habian manifestado en la etapa
posterior al inicio de la zona de libre comercio (1992-1998). Puede obse:-
varse enl el grafico 1 y en el cuadro 1 lo siguiente:

= La mengua del comercic bilateral. El promedio 1994-1998 que fue
de US ddlares 2.209 millones se redujo a US ddlares 1.978 millones para el
periodo 1998-2004, una merma de 10,5%, a pesar de que en 2004 hubo un
repunte importante del comercio bilateral. Entre 1997-1998 v 2003-2004, el
comercio bilateral decrecié a la tasa media anual del 3,1%, alcanzando su
nivel mas bajo en 2003 debido a la recesion de la economia venezolana
que frend las MCOL, mientras que paralelamente las XCOL alcanzaron su
nivel mas bajc de la tiltima década. Ver grafico 1.

La disminucién de ias XCOL es otro cambio relevante, después
de haber experimentado un aumento continue, con un valor MAaximo en
1998 se observa una clara tendencia declinante, con su nivel mas bajo en
2003 (ver gréfico 1), que comenzs a revertirse a partir del afio 2004. En pro-
medio para el periodo 1994-1998 las XCOL fueron de US délares 1.326 mi-
llones, durante el perfodo 1899-2004 tal cifra se redujo a US délares 836 mi-
lones, una caida de 37.0 %. Entre lag razones que axplican esa disminu-
cién se encuentra la tendencia a apreciar el tipo de cambio real de Vene-
zuela desde 1997 hasta comienzos de 2002,% mientras que Colombia ini-
Cid un proceso de depreciacion de esa variable.* En la practica eso signi-
ficd que las exportaciones venezolanas se hicieran mas caras frente a las
mezcancias colombianas. En segundo término debe sefialarse el clima de
conflictividad politica del pais, 1a inestabilidad macroecondmica y la incer-



tidumbre del empresariado sobre el ejercicio pleno de los derechos de pro-
piedad con su ccnsecuente efecto negativo scbre las inversiones. Todo
ello ha repercutido en una pérdida de competitividad (presencia) de las ex-
portaciones venezolanas en e mercado colombiano, en un contexto en el
cual estan aumentando las importaciones de Colombia.'?2 Es decir, Vene-
Zuela estd desperdiciando oportunidades en uno de sus principales mer-
cados para las exportaciones no tradicionales. De hecho, durante el perio-
do Colombia dejé de ser el principal destino de las exportacicnes no
tradicionales de Venezuela, lugar que de nuevo ocupa EE.UUL1? No cbstan-
te, Venezuela continua siendo el sequndo pais en importancia (después de
EE.UU) en ¢l total de las importaciones que realiza Colombia. Para 2004,
Venezuela aporté el 6,6% del total importado por Colombia.

« En contraste, Colombia, con una estrategia exportadora mas exi-
tosa, logrd aumentar significativamente sus exportaciones hacia el merca-
do venezolano. Asi, el promedio de las MCOL que habia sido de US délares
883 millenes para el pericdo 1894-1998 se incrementd a US délares 1.142
millones para el periodo 18958-2004. Es deciz, un aumento entre los prome-
dios para cada periodo de 29,3%. Este aumento de las MCOL se dio en un
contexto en el cual las relaciones diplomaticas entre ambos paises no han
sido las mejores. Ademas, Venezuela ha aplicado una politica comercial
mas restrictiva de las importaciones, e instauré un control del tipo de cam-
bio desde comienzos del afio 2003. En varias ocasiones Venezuela ha sido
acusada de viclentar las normas que rigen la zena de libre comercio v la
unidén aduanera de la CAN. El aumento de las MCOL muestra como, a pe-
sar de un ambiente politico poce favorable a la integracion, Colombia ha
sabido aprovechar las oportunidades que brinda el mercado venezolang,
con todo y su crisis politica v su inestabiitdad macroeconémica, que se ha
traducido en una tendericia decreciente del PIB y del PIB per cépita entre
1998 y 2004.®

« Debe destacarse que el saldo de la balanza comercial que fue en
el pasado favorable para Venezuela, duzrante el periodo 1999-2004 se revir-
ti¢ a favor de Colombia. Asi, de un saldo positivo para Venezuela de US dé-
lares 443 millones durante el periodo 1994-1998, en el perioda 1993-2004 &l
halance comercial fue negativo para Venezuela con un valor promedio de
US délares -306 millones.



» Finalmente debe sefialarse que la merma del comercio bilateral
afectd negativamente los flujos de inversion provenientes de los dos pai-
ses. Asl, la inversion directa de Colombia en Venezuela que alcanzo su ni-
vel maximo en 1999 can US dblares 55,8 millones posteriormente fue de-
creciendo hasta alcanzar valores de US dolares 21 millones en 2004 {ver
informes de la Super Intendencia de Inversiones Extranjeras) por su parie
las inversiones de Venezuela en Colombia también mermaron, y para 2003
se ubicaron en US dblares 18 millongs, cifra inferior a la alcanzada en 1998
{mds de US ddlares 50 millones).

Recuadro 1:

L Qué axporta Venezuela hacia Colombia? ;Qué importa Venezuela desde Colambia?
Periodo 1998-2004

Las expartaciongs venazolanas hacia Colombia (XCOL) tiendan a concentrarse hasicamente en
los sectores transparte (automéviles de diversa cilindraje), metales comunas (hierro, aluminio),
productas quimices, y exportaciones agroalimentarias (agricola vegetal e industria de alimen-
tos, bebidas y tabaco). Los sectores |ideres de exportacién hacia Colombia son: metales comu-
nes y sus manufacturas, productos quimicos e industrias conexas, plasticos v cauchos y sus
manufacturas, matarial de transporte { vehiculos de diferante cilindrada); alimentos, bebidas y
iabaco (industria alimentaria), maguinarias y materiales eléctrices y sus partes, productos dsa
reino animal y vegetal, textiles y calzado; pasta de madera, papal, cartén y sus manufacturas,
manufacturas de piedra y cerdmicas, combustibles y aceites, madera y corcho, groductos mi-
neraies; pieles, cuera y sus manufacturas; piedras y metales preciosos y sus manufacturas.

En el caso de las importaciones que se hacen desde Colombia (MCOL), los productos més im-
portantes son los siguientes: productos quimicos e industrias conexas, material de transporte
{vehiculos), textiles y calzado; alimentos, bebidas y tabaca, maquinarias y materiales eléctri-
cos y sus partes, protuctos del reino animal v vegetal; pasta de madera; papel, cartdn y sus
manufacturas, Pl&sticas y caucho y sus manufacturas, metales comunes y sus manufacturas,
ceramica y vidrios, combustibles v aceites, pieles y cueros, madera y corcho.

Fuente: Banca de Comercio Exterior-BANCOEX (2005 )



EL ESTADO ACTUAL DE LAS RELACIONES
ECONOMICAS ENTRE COLOMBIA Y VENEZUELA

La etapa que comenzd en 1999 ha sido de relaciones tensas en-
tre los gobiernos de Venezuela y Celombia. En 1999, ademés de la recesién
que enfrentaron ambas economias vy de la fuerte depreciacidn del tipo de
cambio real de Colombia mientras Venezuela mantenfa su politica de
apreciacion real del bolivar, se agudizaron los conflictos de caracter co-
mercial, los flujos de inversidn se paratizaron vy se sintid el efecto negative
que sohre el procese de integracion ejerce la guerriila colombiana al incre-
mentar la insequridad personal en areas por donde transitan las mercan-
cias. Un incidente que afectd negativamente las relacicnes comerciales
entre Venezuela y Colombia fue la suspensién unilateral por parte de Vene-
zuela, €] 12 de mayo de 19899, del libre trdnsito del transporte de carga co-
lombiano por el territorio de Venezuela. Venezuela argumentd que la in-
gseguridad generada por las acciones de la guemnilla impedia a los
transportistas venezolanos circular libremente por Colombia v, por o tan-
to, no existia reciprocidad. Sin embargo, la decisién del gobierno de Vene-
zuela fue declarada ilegal por la Secretaria de la Comunidad Andina de Na-
ciones, sin que hasta ahora se haya reestablecido el libre transito por
territorio venezolano del transporte de carga. A esta circunstancia le ha
seguido la instrumentacion de précticas proteccicnistas violatorias de la
normativa que rige la zona de libre comercio andina y las declaraciones
hostiles entre |a diplemacia de ambos paises, agudizadas por la acusacion
que se le hace al gobierno de Venezuela de apoyar a la guerrilla colombia-
na. Kl deterioro de las 1elaciones politicas se evidencio en el congelamien-
to de las reunicnes de las comisiones bilaterales que trataban los asuntos
puntuales que generaban controversias en las relaciones cormerciales en-
tre amboes paises (Gutiérrez, 2002a; Ramirez, 2002).1¢

Debe destacarse que a finales de 2003, afio de instauracidn del
control de cambios por parte de Venezuela, pareciera ser que se inicié un
nuevo periodo de didlogo y de facilitacion del comercio bilateral con la ins-
tauracién del sistema de pagos de la Asociacién Latinoamericana de Inte-
gracién (ALADI}. Este sistema permite hacer los pagos en moneda nacio-
nal a los exportadores de ambes paises a traves de los respectivos Bancos



Centzales, quienes finalmente haran una compensacion entre ellos. La
adopcitn del sistema de pagos ALADI, se aplica a todo el universo arance-
larie, por lo que no hay productos excluidos, como fue el caso de la lista de
rubros con derecho a accese al tipo de cambio oficial, situacién que preva-
lecid durante la mayor parte de 2003, Dados los resultados obtenidos en
2004, cuando el comercio bilateral se incrementd, alcanzande un valor de
US ddélares 2.706 miliones, el mas alto montc obtenido hasta ahora, no ca-
be la menor duda de que, a pesar de la existencia del conirol de cambios,
han mejorado las relaciones comerciales entre ambos paises.

A comienzos del afio 2006 hubo otro incidente, originado por la
detencidn en territorio nacional de un alto jefe de la guerrilla colombiana.
El gobiemoe de Venezuela alegd que los organismos de intehgencia colom-
biana habian cperado illegalmente en el termritorio nacional, habian secues-
trade y postericrmente trasladado a territoro colombiano al guerrillero de-
tenido, 1o cual se consideraba una violacion de la scberanfa nacional. En
esa oportunidad, el Presidente Chavez amenaz¢ con suspender las relacio-
nes con Colombia, Io cual incluia las relaciones econdmicas. Afortunada-
mente el incidente fue superado y las relaciones econdmicas se desarro-
llan en 2005 con renovado vigor. Despues del crecimiento del intercambio
en 2004, las estimaciones de la Camara de Comet¢io Colombo-Venezolana
proyectan un incremento del comercio bilateral para el afo 2005, el cual
puede ubicarse en la cifra record de US délares 3.167 millones, con aumen-
to importante de las XCOL y de las MCOL, manteniéndose el saldo favora-
ble de la balanza comercial para Colombia.!?

Un factor que estara gravitando sobre las relaciones futuras en €l
seno de la CAN, es que Colembia, junto a Ecuador v Pari, negocia en la ac-
tualidad un tratado de hbre comercio (TLC) con EE.UU. De-otre lado, ya se
ha anunciado el ingreso de Venezuela como miembro pleno del MERCO-
SUR. Esta situacion pone de menifiesto las diferentes perspectivas que tie-
nen los gobiemos de ambos pafses sobre el tipo de integracién que se
quiere promover. Hasta ahora, mientras Colombia ha estrechado sus rela-
ciones politicas v econdémicas con EE.UU. Venezuela insiste en rechazar
log acuerdos de integracion, tipo ALCA, promovidos por EE.UU. Por le de-
maé&s las relaciones diplomaticas entre Ex.UU. y Venezuela no han sido las
mejores, desde 1999
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No cabe la menor duda de que la eventual fimna de un TLC en-
tre Colombia y EE.UU. pudiera darle ciertas ventajas a Colombia, quien se
beneficiara del acceso seguro, permanente y coh menores restricciones al
mercado de ese pais. De otro lado, Colombia podra obtener insumaos, tec-
nologia, maquinaria y equipes con aranceles mas bajos ¢ inexistentes, a la
vez que podra captar inversiones para aprovechar el libre acceso al merca-
do nortearnericano. Esto repercutird pesitivamente en la competitividad
de las empresas colombianas, quienes por pertenecer a la CAN podran in-
gresar libremente con sus productos al mercado venezolano. Y esto pudie-
ra traducirse en desplazamiento de empresas nacionales y aumento del
desempleo en Venezuela. Igualmente, debe tenerse en cuenta que las mer-
cancias provenientes de EE UU. podran ingresar al mercado de Colombia
libres de aranceles, por lo que la ventaja debido a la preferencia arancela-
Iia (cere arancel) que tienen las empiesas venezolanas en Colombia tien-
de a desaparecet. Y con ello surge la posibilidad real de que las empresas
venezolanas sean desplazadas del metcado colombiane por las empresas
de EE.UU.

De otro lado el ingrese de Venezuela al MERCOSUR la obligara a
adoptar el arancel externc comtn de esa union aduanera y a un ingreso
sin trahas del universo arancelario proveniente de Argentina, Brasil, Para-
guay y Uruguay, lo que significa que las mercancias de Colombia deberan
enfrentarse a una mayor competencia en el mercado venezolano.

Ante un escenario como el que se ha descrito, no queda la me-
nor duda de que Venezuela debe definir prontamente una estrategia desti-
nada a mejorar la competitividad de sus empresas. Para ello debe crear un
entorme econdmico e institucional que fomente la captacién de inversio-
nes y tecnologia, con miras a incrementar la capacidad de las empresas
nacionales para mantener o aumentar sus cuctas de mercado en el pafs y
en el exterior.
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A MANERA DE CONCLUSION

L.os gobienos y los sectores privados de Venezuela y Cojombia
estan en la obligacién de actuar responsable y racionalmente para dirimiz
las controversias comerciales y poliicas. La visién estratégica de largo
plazo debe prevalecer schre la coyuntura, pues rettoceder implicaria per-
didas cuantiosas de bienestar econémico v sccial para los dos paises. La
experencia mundial indica que paises con diferencias ideclogicas y de
sistemas de gobiemo pueden tener estrechas relaciones economicas. A
pesar de la merma del comercio bilateral, del periodo 1999-2003, los nive-
les alcanzados en 2004 y el 2005 hacen pensar que la condicion de socios
naturales, explicada por la cercania geogréfica, las similitudes culturales y
de nivel de desarrollo econémico es una realidad que tradicionalmente
tiende a superar las controversias y conflictos de cardcter politico. En la
actualidad, Venezuela y Colombia son los segundos socios comerciales
(después de EE.UU) reciprocamente. El mejoramiento del comercio bilate-
ral no solo ha servido para que ambas naciones se beneficien (al promover
ganancias de eficiencia, mejores y mas diversificados productos para los
consumidores, obtencion de economias de escala, aumento de las inver-
siones, alianzas estratégicas, procesos de aprendizaje diversificacion de
las exportaciones, [ncrementar las exportaciones de manufacturas, etc).
Los logros obtenidos en medio de las dificultades y entormos adversos, 1a-
tifican la tesis de que en un escenario donde la liberacion multilateral del
comercic avanza a pasos lentos v no le garantiza a los paises en vias de
desarrollo el acceso a los mercados del munde industrializado, la integra-
cién econdmica es una alternativa valida para minimnizar los costos de par-
ticipar en el juego global.

Queda pendiente una larga agenda entre ambos paises. Es prio-
ritario armonizar la politica macroecontmica y agroalimentaria. Tarmbién
se debe decidir sobre el futuro de ia CAN. Es prioritario que la poblacion
perciba en mavor cuantia los beneficios de la integracion, scbre todo los
sectores que viven en las areas de frontera, por donde transita la mayor
parte del comercio bilateral. Por supuesto que retomar ia senda del creci-
miento econdmico sostenido en un marco de estabilidad politica, econd-
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mica y de mejoramiento de las relaciones diplométicas serd cnucial para el
progreso futuro de la integracién economica entre ambos paises. La expe-
riencia sefiala que la volatilidad econdmica y politica es un temible enemi-
go de la integracién. Los logros alcanzados no deben ser olvidados por los
gobiemos y demds actores ¢on la responsabilidad de conducir 1as relacio-
nes entre Colombia y Venezuela. Es por ello que se ratifica lo planteado en
un trabajo anterior, en el cual se afirmé que, en un mundc globalizado, a
través de la integracion econdmica, ambos paises pueden obtener benefi-
cios superiores a los costos. Esta vision debe prevalecer sobre las corrien-
tes peligrosas y las posiciones que enturbian las relaciones entre dos na-
ciones unidas por la historia, la cultura, el idioma y la geografia (Gutiérrez,
2002b).
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NOTAS

Un dato cuboso es que ambos Presidentes habian nacido en las zonas de fronters, en el
Estado Tachirs Carlog Andrés Pérez vy Virgilic Barco en el Depattarento de Samander
Norte

No se pretende desconocer algunos antecsdentes que den cuenta de esfuerzos por for-
malizar 1as relaciones comerciales antre ambos paises turbe de Blance {1997:2) mencio-
na como antecedentes histéricos importantes, en los cuales se le daba especial importan-
cia a las relaciones comerciales bilaterales, el Tratado Romero-Pombe firmado en 1842 En
ese wratado se establecia la lbertad de comarcio y navegacion entre ambos paises, las
cuales deberlan de ser perpetuamente cobligatorias. A pesar de esto las relaciones scond-
mucas na fueron fluidas por Jos problemas lmiftrofes y otros factores. En el siglo XX en la
década de los cuarenta, vale la pena mencionar la construceién del puente internacional
en la frontera Estado Tachira-Santander del Norte, Colombia envid su primera migion co-
mertaal y se logrd el primer acuerdo para reqular el comercio de 1a sal, ganada y mercan-
cias en wansito. La instawacion de una dictadura en Venezuela desde 1948 v hasta co-
mienzos de 19568 congeld las relaciones comearciales. Pero, en las dreas de frontera se
mantenfa el tradicionel intercambio de mercancias & pesar de 1a felta de voluntad politica
para estimularlas. En 1958, cor la instauracion de un régimen democratico, se retoman las
iniciativas para reqular los flujos comerciales y se crea un spacio mas prapicio para la co-
Operacion. Este nuevo escenario termina por canglizarse & travas del Acuerdo de Cantage-
na-Pacto Anding, una vez que Venezuela se aghiere a ese acuerdo de integracion en 1972,
Desde el inicio del acuerdo de libre comertig, a comienzos de 1992, v hasta la conforma-
cion de la union aduanera con la entrada en vigencte del AEC en el ares del Grupo Andi-
no {GRAN) en 1995, Colombia y Venezuela mantuvieron un arancel externo comun (ARC)
bara el 92,6% del universe arancelario. K1 AEC tenia cuatro miveles (5, 10, 15 v 20%). Las
diferencias se daban bésicamente en hienes de capital, materales de fransporte, produc-
tos quimices, textiles y productos agropecuarics (Frenceés y Palacios, 1999). La diferencia
en el caso de los productos agropecuarios era, sobre todo, en los productos que cada pa-
is inclufa en el esquems de banda de precios, las formas de calcular el precio piso v las so-
bre-tasas arancelanss (arance] vanable), etc Esta diferencia se elinling, en 1985, cusnds
ambuos paises adoptaron totalmente el Sistema Andine de Franjas de Pracios (SAFP), apro-
bado para la Comunidad Andina de Naciones (CAN), segiin decisién 370. EI SAFP es apli-
cade por Colontbia, Ecuador y Venezuela,
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4 Seqgin Ramfrez Lodn {1997) Venezuela v Colombia companten une fonters teresta de
2.21% Xm con aproximaedamente 7 millones de habitantes (para 1997} de lado vy lado, lo
qque la convierte en la fiontera viva més sctiva de América Latina.

5 No se pusde desconocer el hecho de que la crisis de la economia venezolana desde 1983
obligd a una devaluacion real del bolivar, al establecimiento de controles de precios y del
tipe de cambio, tipos de cambio diferenciales, mantenimiento de substidios a bienes de
consumeo bagicn v restricciones al comercio exterior La consecuencia fue que se produio
un aumento de las exportaciones y del comercic ne registrado desde Venezugla hacia Co-
lombia. Urdaneta v Leén (1931:19) afirman cue &l efecto de mayor trascendencia de la ¢ri-
sis de 1983, en cuanto a las relaciones bilaterales se refiere fue . Ia reversién del flujo co-
mercial, rompiendo abruptamente con 18 rutina tradicional La salida mastva de productos
venezolanos hacia el mercado colombiano y de alll al Ecuador y Pert significd un cambio
tadical en las relacicnes entre ambos paises. El lado colombians perdld un volumen apre-
mable del excedente econérmco gensrado por el comercio, trasiadéndose los mayores be-
nefimes al lado venezolano”

§  Gutiémez (2001) concluye que el auge del comercio bilateral durante este lapso se debio
en gran medida a Ios procesos de reforma comercial emprendides por ambos paises, 108
cuales crearon condiciones para liberar el comercio bilateral. En las variaciones anuales
de los flujos de comercio hilateral surgen como variables explicativas los tipos de cambio
real cruzados v log niveles del Producto Intemno Bruto (PIE) de cadla pais.

7 Desde el punto de vista de la teoria de la integracion econdmica, la desviacion de comei-
ci0 se considera negativa porgue significa que fuentes de aprovisionamiento eficientes y
baratas estan siendo sustituidas por fuentes de aprovisionamiento mas caras {mencs &fi-
cientes) por ser discriminades. [a razén es que gracias & [as preferencias arancelarias de
que gozan los miembyos de un acuerdo de integracidn. pusden desplazar a las mas fuen-
tes mas baratas (terceros paises), por cuanto las mercancias de £stos pagan arancel den-
tro de la zona de integracion. ya que no son miembros del acuerdo. Esto significa que hay
discriminacién contra terceros paises (N0 SoCics) ¥ s@ PrOMUEVe un comercio no basado
en las ventajas comparatives de cada pale, o que promueve asignacion ineficiente de los
1ECUISOS.

8 Laginversiones venezolanas en Colombia estuvieron dirigidas hacta los sectores financie-
ros’ industria manufacturera v comercio en menor medida. Por su parte ag inversiones
colombianas se han concentrade en la industia manufaciurers v en el sector comercio,
Es de hacer notar que glgunos andlisis basados en informacion del Banco de la Republica
de Colomhia argumentan que las ciftas de mversion de Colembia en Venezusla fueron su-
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periores a las presentadas por la superintendencia de inversiones extranjeras de Venezue-
la {Iturhe de Blanco, 19597)

El comercio intraindustrial es un comercio entre biengs diferentas pero de la misma natu-
raleza. Por ejemplo, automsviles de una marce por automoviles de ofra marca. Se consi-
dera que este tpo de comercio es beneficioso para los acuerdos de integracion econdmi-
ca porque: 1) al generaise uns mayor competencia entre dos o més productos similares,
pere de diferenie modelo y marca se pueden tener menores pracios para los consumido-
res; 2) un mayor aprovechamiento de las economias de escala, pues at liberarse el comer-
cio entre paises se facilita ol accesy de los bienes a mercados de mayor tamafio, lo que
implica usar capacidad ociosa y obtenar economias de escala, misntras que simultinea-
mente se intercambia una mayor variedad de productos diferenciados; y 3) mejorz en la
satisfaccion de necesidades de productos diferenciades y una mayor oferta para los con-
sumidores (Tugores , 199),

GARCIA LARRALDE (2003: 496) estima que desde mediados de 1996 se dio una fuerte
apreciacién del bolivar frente al peso colombiano en términos reales y concluya que
"...para el afic 2001 la scbrevaluacion del bollvar supetabea el 50%, sin duda una fortisima
carga a sobrepener por parte de los productares venezolanos de bienes y servicios tran-
sables”.

Para KALMANOVITZ (2004:107) a partir de 1998 Ia salida de capitales acelerd una fuerte
depreciacion del Hpo de cambio real en Colombia. Sequin las estimaciones de la CEPAL
(2008) entre 1998 y 2004 Colombia deprecid su tipo de cambio real en 30,6%. Por su parte
Venezuela para el mismo perfodoe sdlo o hizo en 2,9%. Como resultado global las mercan-
clas colombianas han mejorado su competitividad frente a las de Venezuela. Asi, la evolu-
cién de la relacion de los tipos de cambio real, se convierte en uno de los factores que ex-
plica el crecimiento de las MCOL v la declinacidn de las XG0 -
Segun’las estimaciones de la CAN Colcmbia incrementd sus importaciones entre 1999 y
2004 desde US ddlares 10.65% millcnes hasta US délares 16.745 millones, es decir un
£7.1%. Por lo demas, segin las estimaciones de la CEPAL {2004). después de la caida det
FIB de -3,8 % en 1999, Colombia ha manteniio tasas de crecimiento positivas, por encima
del cTecimiento poblacional en 2002, 2003 y 2004, cuando a] PIB se increments en 2,7%,
4,1% y 4.1% raspectivamente. Esto significa que ! mejoramiento del PIY esta impulsando
el aumento de las importaciones, y eso repiesenta oportimidades para Venezuela.

En promedio para los anos 2003-2004 las expertaciones no tradicionales hacia Colombia
Iepresentaron apensas el 16 %, mientras que las que tuvieron como destino EE.UU. repre-
sentaron 33,5%.
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Las relacionas entre ambos paises han estado tensas a lo latgo del perioda 1999-2004 y 1o
que va del 2005. El gobierno venezolano ha sido acusade de apoyar a la guerrtlla colom-
biana. El gobiemo venezolano acusa per su parte & Colombia de violar 1a soberania nacio-
ngl y de mantener estrechas relaciones con EE.UU, pais acusado por el Pregidente de Ve-
nezuela de propiciar el golpe de Estado del 11 de abrl de 1992, A ello se agregan las
CONLIOVEIsias en materia comercial

Durante el periodso 1998-2004 el PIB de Venezusls decreci6 al dtmo promedio anual de
0,5%, mientres gue el PIB per Cénita lo hizo al -2,4%. Sin embargo, en 2004 las MCOL au-
mentaren en 135.2%, debido a2 la recuperacion de 1a economia venezolana, cuyo PIB au-
mentu en 17.3 % con respecto a 2003, en un contexta de aumento de l8s exporiaciones
petroleras, gracias al incremento del precio del petréleo.

RAMIREZ (200261} describe de [a siguiente forma el deterioro de las relaciones politicas
entre Venezuela y Colombia: .. desde la eleccion de Huge Chévez como presidarite de
Venezuela, comenzaron dos afios de contnuas ecriminaciones entre Caracas y Dogots
que fuercn subiendo de tono en sus declaraciones a los medios maslves y escalando pe-
hgrosamente sus divergencias hasta el punto de retirar sus respectivos embajadores. Se
dieron, ademas. sucasivas suspensicnes de reuwniones entre presidentes, cancilleres, co-
misiones mulitares y de funaionarics que desde hace una décade sistematicamente se en-
contraban para el maneijo de asuntos claves de una activa vecindad. Las comisiones pre-
sidenciales de dislogo y negoclamon bilateral, no se reunieron i una sola vez desde 1998,
v en 2000 Venezuela impuso el trasbordo de carga internacicnal en 1a frontera con Coloro-
bia”. En 2002 retormaron iog conflictos politicos entre Venezuela v Colombia,

Ver entrevista realizada a la Diractora de la Camara Colombo-Venezolana en Colombia
Marla Luisa Chiappe, Revista Gerente, jurtio 2006 Disponible en: www Gerente com/revis-
tas/garente/0605/venezuelasel paisd_0605.himl

No se debe clvidar que oltos socios comerciales de Venezuela coma Chile los paises cen-
ttoamericanos v Repiblica Dorminicana ya frmaron acuerdos de libve comercio con EE UL
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